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WARUM DIE GRUNDABSICHERUNG NICHT AUSREICHT
»Die akuten Probleme der Versorgungswerke«

KEINE INDIVIDUELLE
ANPASSUNG

Als selbstandiger Freiberufler, ob als Arzt, Apo-
theker, Rechtsanwalt oder Steuerberater, mus-
sen Sie Ihrer Vorsorgesituation besondere Auf-
merksamkeit schenken.

Ihr Versorgungswerk bietet Ihnen zwar eine
Grundabsicherung fir die Berufsunfahigkeit
und fir die Altersrente, doch diese reicht bei
weitem nicht aus, um Ihren Lebensstandard
dauerhaft zu sichern. Jeder Freiberufler hat
eine sehr spezifische Ausgangslage und indivi-
duelle Lebensplanung, flir die es keine Lésun-
gen von der Stange gibt. Weil die Grundabsi-
cherung ein Produkt fiir die breite Masse ist,
lasst sie sich nur minimal an Ihre individuelle
Lage anpassen. Eine auf Sie abgestimmte Vor-
sorge ist deshalb nicht gewahrleistet.

REDUZIERTE
LEISTUNGEN

SINKENDE ZINSEN
UND RENDITEN

Die Versorgungwerke sehen sich mit stetig
wachsenden Herausforderungen konfrontiert,
die die Grundabsicherung weiter schwachen.
Der Demografische Wandel, die steigende Le-
benserwartung und politische Reformern flih-
ren zu reduzierten Leistungen und gefahrden
besonders die jlingeren Freiberufler.

Auch die andauernde Niedrigzinsphase und die
dadurch sinkenden Renditen machen deutlich,
dass eine Basisabsicherung durch Ihr Versor-
gungswerk langst nicht mehr ausreicht. Eine
rechtzeitige und vorausschauende Finanzpla-
nung flr Sie als Freiberufler ist unverzichtbar.
Die private Absicherung schitzt Sie und Ihre
Familie und legt den Grundstein fiir den priva-
ten Vermdgensaufbau.



RICHTIG VORSORGEN MIT DER HONORARBERATUNG
»Ihre Interessen und Ziele, Ihr individueller Finanzplan«

Die aixpertio Honorarberatung geht bereits seit
vielen Jahren konsequent den Weg einer ver-
braucherorientierten Beratung. Gerade die Be-
reiche Altersvorsorge, Invaliditdtsabsicherung
und Absicherung der Familie und Kanzlei oder
Praxis erfordern bei Freiberuflern ein hohes
MaB an Beachtung.

Wir erarbeiten fiir Sie ein individuelles Losungs-
konzept, das genau auf Ihre aktuelle Situation,

Ihre Lebensplanung und Ihre Ziele abgestimmt
ist. Dabei stehen besonders Ihre Interessen
im Fokus. Der Zugang zur gesamten Produkt-
palette des Marktes ermdglicht die Entwicklung
eines ganzheitlichen Finanzplans. Gleichzeitig
passen wir auf Ihre Produkte auf und regulie-
ren bei Bedarf nach. Wir helfen Ihnen, die rich-
tigen Entscheidungen zu treffen — nicht mehr
und nicht weniger.

IHR PERSONLICHER VORSORGEFAHRPLAN
»In vier Schritten zur sicheren Zukunft«

Kostenloses
Erstgesprach

Analyse Ihrer
aktuellen Situation

Optimierung der
Finanzprodukte

Kontrolle und
Finanzbegleitung

Mit einem kostenlosen Erstgesprach bieten wir
Ihnen Orientierung und lernen uns gegenseitig
kennen. Dabei sprechen wir tiber Ihre Wiinsche
und werfen einen ersten Blick auf Ihre Lebens-
lage. Im Falle einer Zusammenkunft sprechen
wir Uber den Arbeitsaufwand und die Héhe des
Honorars.

Im nachsten Schritt analysieren wir Ihre derzei-
tige familidre, berufliche und finanzielle Situa-
tion sehr genau als auch Ihre abgeschlossenen
Finanz- und Vorsorgevertrage. Dabei definieren
wir Ihre Ziele und entwickeln ein umfassendes
Vorsorgekonzept. AnschlieBend Uberblicken wir
den Markt und optimieren Ihre Produkte oder
richten sie komplett neu aus. Zu guter Letzt
ibernehmen wir die Umsetzung und die Uber-
wachung ihres Finanzplans.



WELCHE VORTEILE BIETET EINE HONORARBERATUNG?
»Viel mehr als man denkt«

UNABHANGIGKEIT

Sie erhalten eine vollkommen
unabhangige und neutrale Be-
ratung, ohne dass diese durch
Dritte beeinflusst wird. Wir
handeln in Ihrem Interesse
und nicht nach vertriebsorien-
tierten Ansatzen.

GANZHEITLICHKEIT

Uns und somit auch Ihnen
steht die gesamte Bandbreite
an provisionsfreien Finanz-
produkten zur Verfligung,
die der Markt bietet. Damit
kdnnen wir eine ganzheitliche
Ldsung entwickeln, die fir Sie
das Optimum herausholt.

TRANSPARENZ

Sie wissen zu jedem Zeitpunkt
wie lange die Beratung und
wie hoch das Honorar ausfallt,
denn beides wird vor Beginn
der Dienstleistung vereinbart.
Sie besitzen die volle Kosten-
kontrolle.

INDIVIDUALITAT

Wir entwickeln zusammen mit
Ihnen ein individuelles und
personliches Risikoprofil Ihrer
Risikobereitschaft bei Finanz-
entscheidungen. Denn wir
mdchten, dass Sie Finanzent-
scheidungen auf einer soliden
Basis treffen kdnnen.

EFFEKTIVITAT

Ihr Finanz- und Vermogens-
plan wird effektiv entwickelt.
Sie sparen Kosten ein und
erhalten gleichzeitig optimier-
tere Leistungen. Honorarbera-
tungen amortisieren sich oft
bereits nach 1-2 Jahren.

UNTERSTUTZUNG

Wir sind nicht nur ein punk-
tueller Berater, sondern Ihr
dauerhafter, kompetenter An-
sprechpartner, der stets flr
Sie da ist. Ein Weggefahrte,
der Sie professionell durch
alle Lebensphasen begleiten
kann.



INVALIDITATSABSICHERUNG

»Basis- und Privatabsicherung gegenibergestellt«

Ihre Arbeitskraft ist die Grundlage flir Ihren
wirtschaftlichen Erfolg und sollte entsprechend
abgesichert werden. Ihr Versorgungswerk bie-
tet Ihnen zwar eine Berufsunfahigkeitsrente,
diese ist jedoch wenig flexibel und an harte
Bedingungen geknipft. Die tatsachliche Anzahl

von Berufsunfahigkeitsrentnern in den einzel-
nen Versorgungswerken zeigt, dass die Rente
nur in Anspruch genommen wird, wenn der
Freiberufler wirklich nicht mehr arbeiten kann.
Dieser Umstand liegt an den Auflagen der Ver-
sorgungswerke (links):

BEDINGUNGEN FUR DEN ERHALT EINER BERUFSUNFAHIGKEITSRENTE

GRUNDABSICHERUNG PRIVATE ABSICHERUNG

» Aufgabe der freiberuflichen Tatigkeit
zu 100%

»  Verkauf der Praxis, der Anteile etc.

» Rickgabe der Zulassung fir die
freiberufliche Tatigkeit

Totales Berufsverbot, da weder die
Einstellung eines Vertreters erlaubt
noch das Halten von Anteilen.

» Aufgabe der freiberuflichen Tatigkeit
zu 50%



INVALIDITATSABSICHERUNG

»Ein moglicher Vorsorgebedarf in der Ubersicht«

Jeder Freiberufler hat seine eigene individuelle
Ausgangslage und somit einen ganz spezifi-
schen Vorsorgebedarf. In der Regel befriedigt
das Versorgungswerk diesen Bedarf nicht und
eine private Zusatzabsicherung ist dringend an-

geraten. Anhand einer kurzen Beispielrechnung
lasst sich schnell aufzeigen, welchen Bedarf eine
Grundabsicherung eigentlich abdecken musste,
damit Sie und Ihre Familie sorgenfrei von der
Berufsunfahigkeitsrente leben kdnnten:

BEISPIEL FUR EINEN VORSORGEBEDARF

7,
. » Lebenshaltunskosten € 3.000
»  Private Krankenversicherung inkl.
Tagesgeld € 500
» Beitrag flr das Versorgungswerk € 1.000
»  Ggf. Kosten einer Immobilienfinanzierung € 500
ZAHNARZT, 40 JAHRE Monatlicher Absicherungsbedarf € 5.000

MIT AIXPERTIO ABSICHERN

»Ihr Bedarf ist unser Handlungsimpuls«

Unsere Vorgehensweise

»  Analyse Ihrer aktuellen Situation und Ihres Versorgungsbedarfs

» Erarbeitung eines Vorsorgekonzepts fir den Invaliditatsfall

»  Auswahl und Priifung der bendétigten Absicherungen

» Umsetzung mit Honorartarifen (Finanzprodukte ohne hohe Provisionen)

» Bei Bedarf Uberwachung und Nachregulierung der Produkte



UNSER BLICK IN IHR LEBENSREGAL
»0Oft liegen Dinge im Regal, die langst verstaubt sind ...«

Versicherungscheck
»  Uberpriifung und Optimierung von Versicherungsportfolios

» Marktzugang zu provisionsfreien Honorartarifen

Analytische Bedarfsermittiung & Kostenoptimierung f. existenzielle Absicherungen
»  Arbeits- und Berufsunfahigkeit

»  Hinterbliebenen-Familienschutz

»  Pflegefall-Kalkulation

»  Private Krankenversicherung

Vermogensbildung / Finanz- & Anlageberatung / Geld & Kapitalanlagen
» Erstellung eines privaten Finanzplans, Bedarfsanalyse Vorsorge- und Rentenplanung

» Ermittlung eines persdnlichen Risikoprofils mithilfe eines akademischen Verfahrens
sowie wissenschaftliche Auswertung Ihrer finanziellen Risikobereitschaft

» Kompetente Unterstiitzung zur professionellen Portfolioplanung
» Erstellung eines breit strukturierten und diversifizierten Anlageportfolios

» Umsetzung und Zugang zu Sonderkonditionen

Altersversorgung
»  Versicherungscheck: Uberpriifung, Analyse und Optimierung bestehender Vertrage
»  Vermittlung und Zugang zu exklusiven Honorarvertragen flir Altersversorgung

»  Beratung und Einrichtung betrieblicher Altersversorgungen

Unter http://www.aixpertio.de/beratungskosten.html und bei unserem kostenlosen

Orientierungsgesprach erfahren Sie mehr Einzelheiten zu unseren Vergitungsmodellen.



WIR NEHMEN UNS
ZEIT FUR SIE!

»Vereinbaren Sie jetzt einen
Termin fur ein kostenloses
Orientierungsgesprach«

Q) 0241 9900170

Klick!

Zum Online
Kontaktformular

aixpertio Honorarberatung
GmbH & Co. KG

Gruner Weg 1
52070 Aachen

www.aixpertio.de
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